Schiiler probten Existenzgriindung

Wirtschaftsjunioren veranstalteten Seminar am Férdegymnasium

Wenn iiberhaupt eine selbstiindige Exi-
stenz, dann erst nach griindlicher Uber-
priifung der Branche und der Chancen.
Das war das Resiimee elnes Seminars, das
der Arbeitskreis Schule-Wirtschaft der
Flensburger Wirtschaftsjunioren fir 21
Schiiler des Firdegymnasiums veranstal-
iete.

Wie aus einer Mitteilung weiter hervor-
geht, sollten in dem aul Initiative von Ober-
studienrat Helmut Schiitt zustande gekom-
menen Seminar die Schiiler untersuchen,
welche Bedingungen zur Grindung und zum
Betrieb eines Unternehmens notwendig sind.
Auf Grundvoraussetzungen wies dabei Bank-
direktor Peter Hillse von der Commerzbank
Flensburg hin. Der Existenzgriinder sei dar-
auf angewiesen, sein Produkt bzw. seine Lei-
stung besonders herauszustellen oder durch
ein gutes Marketingkonzept begehrenswert
zu machen. Der Unternehmer miisse nach

nden der Griindungsphase sein Pro-
dukt stindig iberpriiffen und neue Anwen-
dungsméglichkeiten erproben. Das gelte
auch fiir den Markt: Produkte der Mitbewer-
ber und das Verhalten der Kiufer seien stan-
dig zu kontrollieren.

Hiilse erwiihnte Marktanalysen, nach de-
nen etwa 75 Prozent aller Existenzgriindun-
gen in den ersten acht Jahren scheiterten.
Bei Existenzgrindungen im Handwerk liege
es hiufig an der mangelnden kaufminni-
schen Ausbildung der Existenzgrinder. Dar-
iiber hinaus seien Veriinderungen im Kon-
sumverhalten und mangelnde Kapitalaus-

stattung wesentliche Griinde fiir das Schei-
tern. Existenzgriindungen fast chne Ausfall
habe es in der Vergangenheit bei den Arzten,
Zahn#rzten und &hnlichen Berulen gegeben.
Aber auch in diesem Bereich kinnten bei
Uberséttigung des Marktes in der Zukunft
andere Ergebnisse zustande kommen.

Die Schiiler erarbeiteten unter Anleitung
einen Plan, wie eine Existenzgriindung vor-
zunehmen ist und welche allgemeinen Vor-
schriften beachtet werden miissen. Dann be-
gann der schwierigere Teil: Fiir die erdachten
Unternehmen — ein Sportfachgeschéft und
eine Zahnarztpraxis — multen sie Standorte
liberprifen, Konkurrenzverhilinisse ermit-
teln, Mietpreise erfragen, Arten und Kosten
von Versicherungen notieren, Finanzierungs-
angebote einholen, zustindige Arbeitgeber-
und Arbeitnehmerorganisationen zusammen-
stellen, Vorschriften, Verordnungen und Ge-
setze aufzihlen.

Die Schiiler stellten fest, dal sie nicht
fiberall auf kompetente Gesprichspartner
trafen; aber mit der  fiir einen kiinftigen Exi-
stenzgriinder notwendigen Findigkeit® — so
heibt es in der Mitteilung weiter — stielen
sie doch auf Firmeninhaber bzw. Mitarbeiter,
die bereitwillig und verstiindlich Einblicke in
die Probleme eines selbstindigen Unterneh-
mers gaben. Ein Fazit: Nicht Férderprogram-
me und Finanzierungshilfen sind fiir eine er-
folgreiche Existenzgrindung notwendig, son-
dern griindliche Vorbereitung, Aufspiiren
und Umsetzen von Marktchancen, verbunden
mit hohem persdnlichen Einsatz.



